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Alle Informationen zum DGV-Innovationspreis 2021 finden Sie in diesem Beitrag. Die Moglichkeit Ihr Projekt

einzureichen finden Sie unterhalb dieses Beitrags.

® Ausschreibung: DGV-Innovationspreis in der
Kategorie: Gewinnung, Bindung und Férderung
des Golf-Nachwuchs: Von der Basisarbeit bis
zum Leistungssport (PDF)

Liebe Mitglieder,

der DGV-Innovationspreis — ABSCHLAG DER IDEEN ist in den drei Jahren seines Bestehens mit tiber 120 eingereichten
Projekten und damit einer Vielzahl an wertvollen Best-Practice-Beispielen ein fester Bestandfteil des fachlichen Austausches im
DGV geworden, von dem alle DGV-Mitglieder profitieren kénnen.

Mit der Kategorie ,,Nachwuchs" wenden wir uns nach ,,Golf und Umwelt", ,Golf und soziale Verantwortung" sowie
Kundengewinnung" einem weiteren Thema zu, das fiir alle Golfanlagen wichtig ist. Denn eine erfolgreiche Ansprache von An S preCh pa rtne r
Kindern und Jugendlichen ist nicht nur Grundlage fiir kiinftige Erfolge des deutschen Golfsports, sondern trégt auch
entscheidend dazu bei, wie die jungen Menschen, deren Umfeld und die Offentlichkeit den Golfsport wahrnehmen.

Ob Ihr Projekt klein oder grof ist, wir freuen uns zu erfahren, was Sie auf Ihrer Anlage Besonderes und Innovatives auf die
Beine gestellt haben.

Claus M. Kobold
Président

Deutscher Golf Verband e.V.

Gewinnung, Bindung und Férderung von Kindern und Jugendlichen von .

der Basisarbeit bis zum Leistungssport

Gesucht werden Aktionen und Projekte, die Golfanlagen zur Gewinnung, Bindung und Férderung von Kindern und Jugendlichen
entwickelt haben und die sich als wirkungsvoll erwiesen haben. Die MaBnahmen kdnnen entweder derzeit umgesetzt werden oder
schon abgeschlossen sein. Beispiele waren MaBnahmen, durch die mehr Kinder und Jugendliche auf die Golfanlage gekommen
sind, starker und nachhaltiger gebunden werden konnten oder das Leistungsniveau gesteigert wurde.
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Eingereicht werden kénnen auch einzelne MaBnahmen, die die Zahl teilnehmender Kinder an einem Einstiegskurs oder das
Interesse an regelmaBiger Teilnahme oder an einem regelmaBigen Spiel oder einem regelmaBigen Besuch der Anlage erhoht
haben. Dabei muss es sich nicht nur um Ansétze handeln, die direkt den Nachwuchs betreffen, sondern diese kénnen sich auch auf
deren Eltern, soziales Umfeld oder andere Institutionen und Organisationen beziehen.

Beispiele

Projekte im Bereich Nachwuchsgewinnung kénnen Initiativen sein, die sich vor allem darum bemiihen, eine gréBere Zahl von
Kindern und Jugendlichen auf die Golfanlage zu bekommen. Dabei kénnen die Zielstellungen véllig unterschiedlich sein und von
einer sportunspezifischen Kinderbetreuung golfspielender Eltern bis hin zu einem leistungsorientierten Auswahlverfahren reichen.
Ein allgemeines Freizeitangebot, Kooperationen mit anderen Institutionen und Organisationen wie Schulen, Vereinen sowie
Gemeinden oder die Einrichtung eines Internates kdnnten damit geeignete MaBnahmen sein.

Auch der Ansatz, mit speziellen Angeboten auf den ersten Blick untypische Zielgruppen unter Kindern und Jugendlichen oder
deren Eltern anzusprechen, ist als Einreichung geeignet. Hier konnen die Zugehdérigkeit zu sozialen Gruppen, kdrperliche oder
geistige Voraussetzungen sowie Entwicklungspotenziale oder finanzielle Gegebenheiten Unterscheidungsmerkmale sein. Zum
Beispiel kann der Golfsport fiir eher nicht sportaffine Kinder durch seine technischen Komponenten der Einstieg in Bewegungs- und
Erfolgserlebnisse sein oder bei anderen Kindern die Konzentrationsfahigkeit fordern.

MaBnahmen im Feld Bindung nehmen beispielsweise Bediirfnisse der Kinder und Jugendlichen in den Fokus, die sich nach ersten

Erfahrungen auf der Golfanlage eingestellt haben oder sichtbar werden und die einer eventuell unterschiedlichen Entwicklung
Rechnung tragen. So legen manche Jugendliche mehr Wert auf soziale Eingebundenheit oder die geistige und intellektuelle
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Herausforderung, als auf die rein korperliche Férderung. Manchmal @ndern sich die Bediirfnisse auch im Zuge des
Erwachsenwerdens oder bei der Anderung familidrer Situationen.

Projekte, die sich vor allem mit der Nachwuchsférderung in Richtung Leistungssport beschéftigen, kdnnen zum Beispiel auf
qualitative MaBnahmen abzielen, bei denen die Auswahl potenzieller Leistungstrager oder die Unterstiitzung einer optimalen
Entwicklung bereits identifizierter junger Leistungstrager eine Rolle spielen. Wissenschaftliche oder wirtschaftliche Kooperationen,
aber auch das Auflegen von Férderprogrammen kdnnen als MaBnahme geeignet sein, mit der sich eine Golfanlage um den
Innovationspreis bewirbt.

Weitere Informationen kdnnen Sie unserer Ausschreibung (anbei) entnehmen.

Sie mdchten Ihr Projekt einreichen?

Auf dieser Seite finden Sie ebenfalls die Moglichkeit Ihr Projekt tiber eine Abfragemaske einzureichen. Fiir Riickfragen stehen wir
Ihnen sehr gerne zur Verfligung. Wir freuen uns auf Ihre Projekte.
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